


Ecossistema Goakira



Planejamento & 
Modelo de Negócios

Integração de 
Canais e Omni

Plano Comercial 
e Expansão

Formatação 
de Franquias

Processos & 
Manualização

Expandindo marcas e multiplicando 
resultados

Análise estratégica de dados e tendências para direcionar a 
expansão e impulsionar o desempenho dos negócios, 
identificando oportunidades, reduzindo riscos e potencializando 
resultados. Todo o trabalho é fundamentado em três pilares:

Consultoria:
Soluções sob 
medida para 
seus desafios.

Educação: 
Capacitando 
equipes para alta 
performance.

Pesquisa:
Insights que 
apontam o 
caminho.

Um 

Ecossistema 
Completo
para um crescimento 
sustentável

Prêmio destaque 
fornecedor ABF 
2023 & 2025.

2X 
dos projetos de 
franquias estão ativos e 
em crescimento 
acelerado.

+90%
Média do NPS 
dos clientes nos 
últimos 3 anos.

9.4 10 anos 
ISO reconhecida há 10 
anos, com método de 
qualidade 
comprovado.

+900
no Brasil e 
no exterior.

projetos
Realizados nos 
últimos 15 anos

Premiada
+ 1.200 



15 anos 
Prêmio destaque 
fornecedor ABF 2023 & 2025.

2X Premiada

Média do NPS dos 
clientes nos últimos 3 
anos.

9.4dos projetos de franquias que 
desenvolvemos estão ativos e 
em acelerado crescimento.

+90%
em destaque.

9 anos 
ISO reconhecida há 9 
anos, com método de 
qualidade comprovado.

+900
no Brasil e no exterior.

Após um ano de parceria e muito aprendizado, a
Oggi sentiu-se pronta para crescer com autonomia.
Com base estruturada, acelerou sua expansão: de 5
franquias em 2015 para 109 lojas em operação até
2018.

Rodrigo Mauad
Diretor da Oggi Sorvetes

A Goakira identificou uma grande oportunidade de
franquia onde outros não viam potencial. Em 2016,
iniciou a formatação da franquia, com qualidade,
enfrentou o desafio de desenvolver nosso modelo de
negócio.

Pedro Moraes
Sócio da Terça da Serra

Somos a 1ª e ÚNICA consultoria 
especializada em franquias a conquistar 
10x consecutivas a certificação ISO 9001



Investimento INPI

PROPOSTA COMERCIAL



Depósito do pedido de registro
Apresentação do pedido de registro junto ao INPI e 
acompanhamento semanal para detectar novas marcas 
colidentes.

Deferimento e Concessão
Providências para concessão do registro, acompanhamento 
semanal pelo prazo da vigência do registro (10 anos) para 
detectar marcas colidentes, comunicação dos despachos 
até a prorrogação.

Prorrogação
Após a vigência (10 anos) controle de prorrogação de prazo,
providências para prorrogação do registro, 
acompanhamento semanal pelo prazo da vigência para 
detectar marcas colidentes, comunicação dos despachos 
até a prorrogação.

Atividades
- Depósito do pedido de registro
- Deferimento e concessão
- Prorrogação.

Entregáveis
Acompanhamento do Registro de marca 
no INPI - Atualização do status do pedido 
e comunicados.

REGISTRO DE MARCA

Prazo estimado: 18  a 24 meses 
Não estão inclusos taxas 

Valor:
R$4.000
À vista



Cases que traduzem nosso 
impacto no mercado

Quando a estratégia encontra a execução, o resultado aparece



Planejamento estratégico com foco na expansão

Indústria fundada em 2006, passou por uma transformação
completa com o apoio da Goakira, ganhando estrutura para
crescer com agilidade e consistência. O resultado foi uma
expansão acelerada: de 5 unidades em 2015 para mais de 750
lojas em todo o Brasil atualmente.



Do propósito à expansão nacional
Uma rede de residenciais seniores que, com apoio da Goakira,
estruturou seu modelo de franquias e acelerou sua expansão.
Com mais de 120 unidades em cerca de 20 estados, a marca
projeta alcançar 300 unidades nos próximos anos, oferecendo
hospedagem humanizada para idosos em todo o Brasil.



Transformando o Varejo do Cruzeiro

A Goakira reestruturou a operação de lojas físicas do Cruzeiro,
definindo mix de produtos, processos, manuais e arquitetura.
O resultado: aumento médio de 20% nas vendas e plano de
expansão para até 30 lojas nos próximos 18 meses.



Vamos

TRANSFORMAR 
o seu negócio?



POTENCIALIZANDO NEGÓCIOS
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